
COMO GENERAR VALOR 

EN LOS SERVICIOS DE 

INCUBACIÓN



Contextualización

La creación de empresas constituye un elemento
fundamental para el crecimiento económico y el
incrementode losnivelesdecompetitividadde lospaíses.

En el desarrollo de los procesosde fortalecimiento y
dinamizaciónde la cadenade creaciónempresasse han
identificadotresgrandescuellosdebotella:

Ç Equipode trabajo

Ç Comercialización

Ç Financiación



Contextualización

¿Cuál es el pensamiento normal de 
los equipos emprendedores?

ñMi producto es ¼nico en el mercadoò

ñNo tenemos competenciaò

ñCon esto nos hacemos ricos en poco 

tiempoò

ñLo ¼nico que necesitamos para 

arrancar es plata!!!ò

ñSer empresario es s¼per f§cil y no 

tenemos que cumplir horariosò

¿Qué no hacen los equipos 
emprendedores?

No Definen las reglas de juego 

No definen los roles y 

responsabilidades

No diferencian entre  socio y empleado



Contextualización

¿Qué no hacen las empresas en la 
etapa de comercialización?

¿Qué no hacen las empresas en 
la etapa de financiación?

ÅNo identifican ni cuantifican su 
nicho de mercado
ÅNo diseñan las estrategias 
comerciales de acuerdo a su 
cliente objetivo
ÅNo tienen visión global
ÅNo conocen su competencia
ÅNo crean barreras de entrada
ÅNo realizan ni cuantifican sus 
planes de mercadeo.

ÅNo realizan proyecciones 
financieras
ÅNo cuantifican sus metas e 

indicadores
ÅNo reconocen el estado de 

desarrollo empresarial en el cual 
se encuentra
ÅNo conocen las fuentes de 

financiación existentes
ÅNo conocen las herramientas e 

instrumentos para acercase a las 
fuentes



Cadena de valor ðCreación 

de Empresas

Formación Iniciación Planeación Gestión Aceleración

Plan de 
negocios

Sensibilización Validaciones Puesta en 
Marcha

Comercialización

FortalecerEstamos llamados a generar herramientas para 

Financiación

Equipo de trabajo


